
Specjalna oferta dla klientów Inpro S.A.
Zap³acisz pierwsz¹ ratê za mieszkanie dopiero, gdy w nim zamieszkasz

Podstawowe warunki kredytu:

- program sp³at  rat  kapita³owo - odsetkowych  po odbiorze mieszkania
- okres kredytowania - max 50 lat ( do 80-tego roku ¿ycia ),
- waluta - PLN,
- mar¿a 1,89 %,
- finansowanie do LTV 95% wartoœci inwestycji 
- wk³ad w³asny - 5% (mo¿e byæ wp³acony w dniu odbioru mieszkania)
- prowizja 0 %

przyk³adowe wysokoœci rat dla kredytu : 200 tyœ, I 300 tyœ z³ 

Kwota kredytu 200 000 z³

              

                30 lat                          0%              1,89%                  PLN                    1.163 z³
                20 lat                          0%              1,89%                  PLN                    1.400 z³

Kwota kredytu 300 000 z³

              

                30 lat                         0%              1,89%                P LN                    1.707 z³
                20 lat            0%              1,89%                  PLN                    2.067 z³

Inpro S.A., jeden z czo³owych trójmiejskich deweloperów, notowany na rynku g³ównym GPW w Warszawie, wspólnie z 
doradc¹ kredytowym PACZULL rusza z now¹ ofert¹ kredytow¹ na swoje inwestycje. To specjalny system p³atnoœci, 

. Bez konsekwencji zwiêkszenia mar¿y i z prowizj¹ nadal 0%. 
To du¿e udogodnienie dla tych, którzy kupuj¹c mieszkanie w trakcie budowy, musieli p³aciæ raty kredytowe oraz 
jednoczeœnie ponosiæ koszty np. wynajmowanego mieszkania. Finansowanie do 95 % LTV ( czyli 5 % wk³adu w³asnego).
Specjalny system p³atnoœci dotyczy zakupu wszystkich mieszkañ z aktualnej oferty Inpro S.A. Pozwala unikn¹æ 
znacznego obci¹¿enia domowego bud¿etu. Klient Inpro kupuj¹c now¹ nieruchomoœæ i czekaj¹c na jego odbiór, nie 
dubluje kosztów zwi¹zanych np. z op³aceniem czynszu za wynajmowane mieszkanie oraz sp³at¹ pe³nych rat kredytu lub 
samych odsetek. Taka konstrukcja oferty dla klientów Inpro S.A., nie powoduje zwiêkszenia mar¿y, prowizja nadal jest 
0%. 
"Klienci czêsto kupuj¹ mieszkania w trakcie budowy. Ma to swoje zalety. Cena mo¿e byæ ni¿sza nawet o parê procent, 
w porównaniu z nieruchomoœci¹ ju¿ gotow¹, oddan¹ do u¿ytku. Jednak w trakcie budowy klienci czêsto ponosz¹ 
podwójne koszty. Sp³acaj¹ kapita³ oraz odsetki od zaci¹gniêtego kredytu, ale poniewa¿ mieszkaj¹ gdzie indziej, 
ponosz¹ z tego tytu³u dodatkowe op³aty. Nawet je¿eli koszty nie dubluj¹ siê, to w wiêkszoœci przypadków, w 
pocz¹tkowym etapie sp³aty kredytu nabywca nieruchomoœci i tak musi liczyæ siê z wiêkszymi wydatkami. P³aci nie tylko 
wiêcej za obs³ugê, ale równie¿ dochodz¹ do tego koszty z tytu³u tzw. ubezpieczenia pomostowego czy niskiego wk³adu 
w³asnego. Nasza specjalnie skonstruowana oferta pozwoli unikn¹æ tak znacznego obci¹¿enia domowego bud¿etu." - 
przekonuje Piotr Stefaniak, Prezes Zarz¹du Inpro S.A. 

  okres                     prowizja              mar¿a                waluta             rata miesiêczna

  okres                      prowizja              mar¿a               waluta              rata miesiêczna

wy³¹cznie dla klientów Inpro SA, w którym kupuj¹cy rozpoczyna sp³atê kredytu (odsetek i raty kapita³owej) za 
zakupion¹ nieruchomoœæ dopiero po odbiorze MIESZKANIA
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Oferta naszego biura:

Profesjonalne i niezale¿ne doradztwo w zakresie finansowania zakupu wybranego mieszkania  lub 
domu z oferty Inpro S.A.
Oszczêdnoœæ czasu: oferty wiod¹cych banków w jednym miejscu, 
Pe³na analiza sytuacji Klienta i dobór najkorzystniejszych ofert kredytowych pod k¹tem ceny i czasu 
realizacji oraz warunków sp³aty kredytu, 
Pomoc w wype³nianiu wniosków kredytowych i wszystkich wymaganych przez Bank za³¹czników oraz 
kompletowaniu dokumentów potrzebnych do uzyskania kredytu,
Indywidualne negocjowanie z Bankiem warunków cenowych najkorzystniejszych dla Pañstwa,
Monitorowanie przebiegu ca³ego procesu kredytowego i informowanie na bie¿¹co o etapach na 
jakich wniosek siê znajduje, kontrola przy podpisaniu umowy z Bankiem i wyjaœnienie  warunków 
uruchomienia kredytu,
Upraszczanie procedury kredytowej poprzez wykonanie czêœci dzia³añ przez doradcê,
Obs³uga po sprzeda¿owa  - pomoc przy dope³nieniu warunków po uruchomieniu kredytu,
10-cio letnie doœwiadczenie w pracy w bankowoœci i finansach,
Rzetelnoœæ dzia³ania potwierdzona wysok¹ skutecznoœci¹ i zadowoleniem dotychczasowych Klientów.
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